OSSR o =l || EDITION 2026 || PARTOUT EN FRANCE - REMOTE ® DISPONIBLE IMMEDIATEMENT

e
208 L7 9t =S

([
Va]n ANNEES PRODUITS PROFILS PAYS
LANCES MANAGES
[}
EMAIL sbsmpc23@outlook.com
. TEL +33 6 25 90 29 80

LINKEDIN linkedin.com/in/sylvain-briant

LIDE
\l\'NAQ DE PREUVES

A SUaEy D ETURE s PRODUET L LEAN = §ESTENES CRITIOWES

Je transforme des systémes complexes et invisibles en outils lisibles, pilotables et exploitables
pour la décision.

— SYNTHESE EXECUTIVE

Product Lead — IA, systémes complexes, signaux faibles. Je congois des systémes capables de transformer des données humaines, souvent invisibles, en décisions actionnables. 20+ ans de
conception, pilotage et montée en puissance de produits numériques complexes, dans des contextes a forte contrainte : fraude, sécurité, données sensibles, multi-parties prenantes. Mon angle : relier
architecture, usages, conformité, signal faible et décision, tout en restant orienté résultats, adoption et impact business.
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CHepO8 Direction produit - IA & signal faible B 95
& exécution
2024 -AgyHead of Product - Fondateur produit Tranef ot o
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ALLOCESTMOI / ALLOCESTQUI — SOCIALTECH - IA APPLIQUEE legacy | e e e e e | 94
Plateforme de témoignages anonymes audio pour rendre visibles violence, harcélement et mal-étre au modernization
travail. Définition end-to-end : positionnement, parcours, modéles de données, narration dirigeant. Systémes -
3 modules IA B2C-B2B extension transcription - scoring -+ décision complexes & run
Daté, A == 920
scorin;
2021-24.Head of Product - Head of Strategy & Product =
RESOCOM — FINTECH / REGTECH - FRAUDE DOCUMENTAIRE Leadership I 90
Reprise d'un systéme hérité sous-exploité pour le rendre moderne, lisible, vendable et rentable. Jansyerse
Modernisation legacy, repositionnement stratégique, alignement exécution / business. Conformité, I 88
3 produits lancés < 6 mois rentabilité 9+ profils pilotés IS0 27001 obtenue e € SERE
¥ s : Tags opérationnels
CH. 03 Lecture des systémes - Terrain & inclusion Eo08
2018-21 DExploration terrain - Environnements complexes AL ERODICTADES TN OCRaAHOCORING
45 PAYS - AUTONOMIE COMPLETE - 6 CONTINENTS [ FraupE pocumenTATRE |[ 150 27601 |[ ANssT |
.Observatfon et adaptation ’en ‘enV1ronnemems instables, hétérogénes, non standardisés : lire vite, décider | TRy (ODEZEmon | | RGOS | | KPT / OKR |
juste, agir sans cadre préexistant.
T ST (AT, B)C0D AIEIE (e [ RoaDMAP & PRIORISATION || API & INTEROPERABILITE |
2016-18 ead of Product - Inclusive Systems
AUTISM-FRIENDLY — INDEPENDANT : // AVANTAGE METIER
Transformation de sujets humains complexes en cadres de management activables. Equipe fondatrice de la 5 A > LA A
% Autisme de haut niveau transformé en avantage opérationnel : pensée
formation Grenoble Ecole de Management pour profils autistes. iy R s £ i U
systémique, détection de signaux faibles, endurance cognitive, précision
analytique, constance dans les contextes ambigus ou sensibles.
CH. 02 Builder produit - Plateformes & utilité
2010-16 DHead of Product Formation Langues
DECLIC EIP — PLATEFORME SOCIALE MOBILE / UTILITE PUBLIQUE
Socle produit + technique pour un réseau social mobile : architecture, API Java, parcours, écosystéme MBA e-Business Francais C2 - Natif
iati i 3 ESG Paris (XX X))
associations / professionnels / communautés.
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6 ans lead produit -30% colts d'infra Master Webmarketing Snelais ....rg
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2014-15 Dlnterlm COO - Product Transition ESSCA
AR DUT Tech. de commercialisation C el"ﬁfs
Transition post-rachat en 6 mois sans perte de chiffre d'affaires : re-cadrage digital, continuité business. =
MOOC ANSSI — Cybersécurité Gestion du stress
. 2025 2025
2012-13 ead of Product — Uplike he s
APPLICATION SOCIALE MOBILE - PRIX EUROPEEN TECHNIQUE e e e
Pilotage produit et technique en forte dynamique, optimisation du cycle de production.
2011-12~OTT Product Manager (iConcert) - Web Manager (Genéve Home Info)
PAIEMENT OTT - MEDIA / MOBILE - API SOAP
27 configs techniques, 0 perte de données. App mobile v1 avec paiement, ~50% sur cotits estimés, 0 perte
de trafic.
CH. 01 Fondations - Delivery, growth, entrepreneuriat
2005-11 nBuilder, growth & delivery — parcours fondateur
ADS-CLICK (+35% REVENU CLIENT) - EDIPRESSE (+70% TRAFIC) - WIZZ-U
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